,Wir stehen auf den Schultern von Riesen.”
INTERVIEW MIT DEM BERLINER GRUNDER CHRISTIAN OFENHEUSLE

Die Friihlingssonne scheint warm auf den kleinen Mietergarten in Berlin-Biesdorf.
Hier treffen wir den Griinder und Geschéftsfiihrer des Berliner Energie-Startups
EpowerSource. Flieder duftet in einem Beet neben der Terrasse, auf der wir uns im
Schatten eines Sonnenschirms niederlassen.

Haben Sie einen Griinen Daumen, Herr Ofenheusle?
Leider nein. Meine Frau kiimmert sich um den Garten. Ich schaffe es gerade so, die
Topfpflanzen regelméaBig zu gieBen.

Kommen Sie denn dazu, die Bliitenpracht auch zu genieBen? Eine
Griindung soll ja recht arbeitsintensiv sein.

Ja, das ist sie, insbesondere wenn man mit kleinem Budget und wenig Manpower in den
Ring steigt. Allerdings kann man mit guter Organisation und Priorisierung auch in kurzer
Zeit viel erreichen. Zudem habe ich vor der Griindung erst meine Frau und danach die
ganze Familie mit ins Boot geholt. Als die erstmal Gberzeugt war, konnten wir uns in Bezug
auf den Haushalt und die Kinder gut aufteilen.

lhr Geschiftskonzept ist nicht wirklich selbsterklarend. Wie haben Sie

denn die Familie davon iiberzeugt?

Naja, so kompliziert ist es nun auch wieder nicht. Den eigenen Strom mit einem
Mini-Solar-Kraftwerk zu erzeugen ist ja vom Prinzip her eine attraktive Idee. Dass unser
Startup den Verbrauchern dabei helfen will, ist auch schnell erklart. Fir den Rest habe ich
aber zugegebenerweise einen gemeinsamen Familienurlaub missbraucht, in dem ich
einfach eines Abends eine vorbereitete Prasentation hielt. Nach der ersten Uberraschung
und einer Menge Nachfragen war der Groschen gefallen.

Dabei ist Strom ja nicht unbedingt lhre Expertise...

Da sprechen Sie etwas Wahres an. Ich habe eigentlich Geisteswissenschaften studiert.
Allerdings sind die technischen Grundlagen von Mini-Solar-Kraftwerken relativ
unkompliziert im Verhaltnis zu anderen Formen der Energieerzeugung. Das macht die
Sache ja gerade so attraktiv, dass eben auch Laien damit umgehen kénnen. Zudem stellen
wir die Kraftwerke ja nicht her, sondern informieren nur dartber. Dabei kdnnen wir uns
zum Glick auf die Expertise von Fachleuten verlassen, die unser Ziel teilen. Was ich
personlich in das Unternehmen einbringe, ist die Fahigkeit, komplexe Dienstleistungen
einfach zu erkldren und ihre Attraktivitat herauszustellen. Damit habe ich in den letzten
Jahren meinen Lebensunterhalt verdient. Dazu kommt natirlich, dass ich mich nicht
scheue, mich auBerhalb meiner Komfortzone zu bewegen und wirklich fiir die Idee brenne.



Dann sprechen wir einmal iiber die Idee: Sie diskutieren mit Stadtwerken,
befassen sich mit Datenblittern, DIN-Normen und Anmeldeformularen.

Wie brennt man fiir so eine Tatigeit?

Ich war auch schon in Behoérden tatig, daher scheue ich auch trockene Arbeit nicht. Was
Sie da aufzéhlen, sind aber ja nur die Mittel zum Zweck. Eigentlich geht es hier wirklich um
etwas ganz fundamentales. Die Zukunft der Energieversorgung gehért nun einmal den
Erneuerbaren, das ist nicht mehr aufzuhalten. Es bleibt nur die Frage, wer von dieser
Entwicklung profitiert. Sind es dieselben Konzerne, die unseren Kindern die Folgen von
Umweltzerstérung, Klimakatastrophe und Atommiill aufgebiirdet haben oder sind es zur
Abwechslung einmal die Burger? Ich kann diese Frage fiir mich sehr leicht beantworten,
darum bin ich auch héchst motiviert.

Ein Berliner Startup, das die Welt verandern will. Nicht gerade originell,
oder?

Die Welt verandert sich ja bereits. Dezentrale Energieversorgung, Rechte von Prosumern
und privater Stromhandel sind bereits in aller Munde. Uns geht es darum, den Prozess zu
vereinfachen und in die richtigen Bahnen zu lenken.

...und damit Geld zu verdienen?

Wenn neue Mérkte entstehen, gibt es immer Profiteure. Dies sind in diesem Fall
insbesondere die Hersteller und Anbieter der Kraftwerke, zu denen wir nicht gehoéren, die
aber zum allergroBten Teil aus dem KMU-Bereich kommen. Wir bieten diesen
Unternehmen die Mdglichkeit, sich und ihre Kraftwerke iber unsere Plattform den
Interessenten vorzustellen. Da sind zum Teil groBartige Geschichten mit viel Pioniergeist
dabei. Diese an die Frau/den Mann zu bringen hat durchaus einen Wert.

Und was konnen sie besser als diese Pioniere?

Diejenigen, die zum Teil schon seit vielen Jahren und auch erfolgreich
Mini-Solar-Kraftwerke anbieten, haben eine groBe Expertise aufgebaut. Wir stehen hier
auf den Schultern von Riesen. Dieser Wissensvorsprung ist nicht aufzuholen, das ist aber
auch nicht unser Ziel. Uns geht es darum, vorrangig herstellerunabhéngige Informationen
zur Verfligung zu stellen, die es dem Verbraucher ermoglichen, individuell eine optimale
Entscheidung fir ein spezifisches Mini-Solar-Kraftwerk zu treffen. Danach unterstiitzen wir
ihn auf dem gesamten Weg der Nutzung.

Sie planen hierfiir im Juli den Launch lhres Onlineportals. Was kénnen

Interessenten davon erwarten?

MachDeinenStrom.de soll das marktfihrende Informations- und Hilfeportal zu
Mini-Solar-Kraftwerken in Deutschland werden. Wir wollen damit Menschen erreichen, die
bisher wenige Bertihrungspunkte mit Erneuerbaren Energien hatten. Wir stellen dort alle
Hilfestellungen zur Verfligung, die man braucht, um zum eigenen Energieversorger zu
werden. Das bedeutet, wir informieren auf der Seite etwa Uber den optimalen Standort fiir
ein Mini-Solar-Kraftwerk oder auch dariber, wie man sie anmeldet. Zentrale Vorteile fir
Subscriber werden der Zugang zum aktuell einzigen Ranking der besten Angebote fir
Mini-Solar-Kraftwerke in Deutschland sowie zu einem kostenlosen Formularservice sein,
Uber den die vorgeschriebenen Anmeldeformulare bereits ausgefillt bezogen werden
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konnen. Damit machen wir es Interessenten besonders leicht, ihren Grundverbrauch mit

selbst erzeugtem, sauberen Strom zu decken.

Wie geht es danach weiter?

Nach dem Launch von MachDeinenStrom.de geht es darum, mehr Netzbetreiber ins Boot
zu holen, damit letztlich tatsachlich alle Blrger in Deutschland den eigenen Strom
erzeugen konnen. Einige sind da leider noch nicht auf dem aktuellsten Stand. Zudem
beobachten wir fortlaufend den Markt und kldren unsere Nutzer mit unserem Newsletter
und dem Mini-Solar-Blog Uber neue Angebote und Entwicklungen auf. Mittelfristig ist
eine Ausweitung des Geschaftsbereichs in mehreren Schritten in Arbeit. Es bleibt also

spannend bei uns.

Danke fiir das Interview.
Immer wieder gerne.

NOCH FRAGEN?

Ihr Kontakt zu EmpowerSource:

Christian Ofenheusle
Founder

Tel: +49 (0)30 2845 2849
Mobil: +49 (0)173 841 4321
Fax: +49 (0)32 2264 07 107
E-Mail: co@empowersource.de

Empowersource UG (haftungsbeschrankt)
Hans-Fallada-Str. 3
12683 Berlin
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